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一带一路、中国-东盟贸易合作平台

“专业 权威 高效、国际性 专业性”
2025第4届越南国际表面处理及电镀、涂料涂装展
The 4th Vietnam International Exhibition For Surface Treatment,Electroplating,Coating&Painting in Hochiminh 2025
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     展会信息
展览时间：2025年11月27日 — 11月29日

展览地点：越南胡志明西贡国际会展中心SECC

组织单位：越南机械总会、越南表面工程协会、越南机械电气协会、越南自动化协会、越南辅助工业协会、越南工业区管委会、胡志明市工业局、胡志明市商业协会、越南外国投资企业协会

支持单位：越南工贸部、越南科学技术部、越南投资与计划部、越南贸易促进局、越南工商联合会、胡志明市人民委员会

承办单位：越南贸易广告博览股份公司、胡志明市电机联合商会

中国总代：广西出展海外国际会展服务有限公司
国家地区：亚洲 - 越南 - 胡志明
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     展会数据
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各有关单位：

为积极推动“一带一路”建设，加强与沿线国家的务实交流与合作，帮助我国企业开拓越南及东盟市场，经批准，我公司将组织参加2025年11月27日-29日在越南胡志明市西贡国际会展中心（SECC）召开的越南国际表面处理及电镀、涂料涂装展-VINAMBC EXPO 2025，展会由越南表面工程协会、越南机械总会、越南机械电气协会、越南辅助工业协会、越南工业区管委会、胡志明市工业局、胡志明市商业协会、越南贸易广告博览股份公司等共同组织召开，并得到越南工贸部、越南科学技术部、越南投资与计划部、越南贸易促进局等越南相关部委和机构的大力支持，凭借其良好的声誉及广泛的宣传，吸引了来自国内外同行业的关注，现已成为越南极具规模及影响力的专业表面处理技术展。在此欢迎各有关单位积极报名参加，共拓RCEP与“一带一路”大市场，我们将同步邀约采购商展前撮合、现场配对精准接洽，组织行业对话、上门对接、实地考察等一条龙服务。
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     展会介绍
越南国际表面处理及电镀、涂料涂装展-VINAMBC EXPO是越南迄今唯一的专业表面处理技术展览会，在东南亚表面处理技术领域享有广泛的知名度。VINAMBC EXPOO是越南工贸部下属展览机构越南贸易广告博览股份公司直营展，展会采用专业展览+专场买家对接+特邀采购对接+专业卖场进驻选品+本土工厂考察+专业市场考察等多项供需对接活动的形式联合举办。

越南国际表面处理及电镀、涂料涂装展-VINAMBC EXPO是越南一站式“表面处理、电镀工业及涂装、工业涂料”的专业采购交易平台。举办目的是为国内外参展商向客户介绍新产品、新设备、新技术创造条件，同时也是参展商寻求合作机会、吸引投资、技术转让、促进贸易、提高生产经营活动效率的绝佳平台。
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     上届回顾
 2024越南国际表面处理及电镀、涂料涂装展-VINAMBC EXPO 2024于2024年11月21-23日在越南最大城市—胡志明市西贡国际会展中心（SECC）圆满召开。来自越南表面处理、电镀、涂料涂装技术领域的嘉宾参加开幕式并参观了展览，展会吸引了来自越南、印度、中国、俄罗斯、德国、印度尼西亚、意大利、日本、韩国、菲律宾、新加坡、台湾、泰国、美国等国家和地区的企业参加并进行多边贸易洽谈，取得了良好的效果并得到了参展商的一致好评。通过向全球邀请参展及参观邀请，来自36个国家及地区的企业代表携最新的技术产品参展参会。VINAMBC EXPO 2024展出面积达10,000平方米，30,000多名观众参观展会。通过向品牌及专业买家VIP邀请函20,000份；行业研讨会推介、论坛、发布会采购对接20场；80家合作媒体展前及展中报道；ZALO、Tiktok、YOUTUBE、Facebook等平台多维度推广；邀请卡派发宣传5,000份；胡志明市主要街道路牌广告700个；行业企业电子邮件及短信邀请80,000+；平阳、同奈、隆安、西宁、平福等省份VIP观展团10+。VINAMBC EXPO已发展成为越南表面处理技术行业领域中极具规模及专业的国际性展会。
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为什么是越南？

◆ 越南是东南亚投资热土：2023年越南人口达到1.03亿，有效外资项目38084个，注册资金4532.6亿美元，累计到位资金2871亿美元。中国大陆直接投资项目约4000个，总注册金额近280亿美元。

◆ 规避贸易壁垒的跳板：全球供应链重构背景下，东南亚作为向多地域低关税供货区域，重要性日益展现，尤其是与中国接壤的越南市场。

◆ 中国最大贸易伙伴：东盟已是中国最大贸易伙伴，越南是中国在东盟最大贸易伙伴，2023中越经贸总额近2300亿美元，呈连年持续增长趋势。

◆ 政府政策方面扶持：随着中越两国经贸关系的不断发展，越南政府也相应调整了对华贸易政策，越南政府确定，在同等条件下，越南选择中国企业，鼓励中国企业到越南投资，中国企业在经济区可设厂，政府给予诸多优惠政策扶持发展；中国的货物通过越南运往东南亚其他国家，享受和越南企业同等待遇等。
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     参展模式
	第一种模式
	参展并独立租用展位：产品及企业形象直观有效，商谈便利，成交率高。

	第二种模式
	只考察观展不租用展位：外派人员全程跟团出访，参加企业可以在会场分发资料，与展商同步全程免费参加会期所有贸易促进和商务活动。参加企业只需携带产品说明书、企业名片参加展会，以广告宣传为主，可以直接接触越南客商，商业机会同样多，只需支付人员费用。

	推介形式
	以实物、模型、文字、图片、现场演示、远程连线等形式与国外客商进行经贸洽谈。展品包括：小件样品（大件产品请只带模型或产品说明书）、产品英文说明书、产品报价单、产品质量认证书、产品宣传图片、英文名片、赠品等。如参展企业以大件展示品参会，则需要报关出境，请与组委会联系处理展示品出关事宜。
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     重点活动，轻松找到意向客户！
◆ 专场买家对接会及一对一特邀买家对接活动：集合最优势展览资源，重点展示推广中国产品，广邀越南对口买家到展会现场观摩和洽谈采购。在主会场为各国采购商及相关机构设立采购对接洽谈位，活动期间，每天上午由参展参会企业代表按组委会预先安排时间进场，与采购商进行一对一、面对面免中介环节与越南采购商进行现场订货洽谈，把握随手可得的订单，促进中国展商参展效果最大化；下午组织各行业采购商到中国展区与供货商看样洽谈；
◆ 多场行业发展论坛暨供需对话会：行业权威机构及头部企业参与，与国际厂商深入讨论越南表面处理、电镀及涂料涂装技术与装备和国际市场的优势互补及发展目标。

◆ 本土工厂、专业卖场、专业市场实地考察：实地考察当地本土生产工厂、专业的卖场及市场，全方位了解越南市场的生态及发展需求一手资料。

◆ 展商产品短视频越南市场定向推广：借助当前火热的短视频推广渠道，组委会将为参展商提供制作及在TIKTOK、ZALO等越南网络平台进行推广，并配备中越双语客服服务买家咨询，促进推广覆盖面。
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     配套服务
	1
	协助参展企业办理签证邀请函；参展企业产品信息及介绍登录会刊等。

	2
	在展会期间，设立中国展团服务和咨询处，为参展企业提供现场服务。

	3
	推荐展位搭建、展品运输和通关、旅行服务单位等。

	4
	为参展企业在国外设立办事处及商务联络处等提供多方面咨询及协助。
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     展会行程
	日  期
	此为初拟行程安排，行程细节请查阅会前一个半月发出的《出团通知书》

	11月25日（星期二）
	在广州报到；乘飞机抵达越南胡志明市；

	11月26日（星期三）
	考察胡志明工业区，拜会当地商协会及企业，布展；

	11月27日（星期四）
	参加展会开幕式、参展及参加相关商务活动；

	11月28日（星期五）
	参展，参加中越进出口商贸易邀约配对活动； 

	11月29日（星期六）
	上午参展，下午15:00时撤展；

	11月30日（星期日）
	乘机返回广州；散团，展览全程结束。


[image: image22.png]



     展品范围
◆ 表面处理与智能制造：喷涂机械人、面向表面处理的工业控制系统、工业计算机装备、工业自动化软件、工业通讯、工业4.0智慧工厂整体解决方案。
◆ 电镀工业：电镀设备及辅助设备、电镀原材料、电镀添加剂、电镀加工工艺、检测设备等。

◆ 涂装工业：涂装设备及辅助设备、涂装工程设计、涂装生产线、涂装加工工艺。

◆ 工业涂料：粉末涂料、汽车涂料、防腐蚀涂料、UV涂料、地坪涂料、UV固化技术、红外线固化技术等。

◆ 机械式表面处理(前处理)：抛（喷）丸、喷砂、拉丝、抛光、研磨等表面处理设备及表面处理剂。

◆ 真空镀膜：真空镀膜设备及配套、真空镀膜工艺、靶材等消耗材料、检测仪器等。

◆ 环保及安全：废水处理技术及设备、VOCs处理技术及设备、危险化学品回收及处理、安全生产及防护设备及配套。
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     参展费用
	项  目
	内  容
	费  用

	标准展位

（3m*3m）
	展位配置：围板(高2.5m)、楣板、9平方米地毯、1张洽谈桌、2把椅子、2只射灯、220/5A电源插座1个、1个垃圾桶
	￥ 26800元/ 9M2

（角位加收10%）

	光  地
	18M2起租，不含任何配置
	￥ 2800元/ M2

	商务团

人员费
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广州报到，含护照签证、境外保险、报到后全程食、宿〔四/五星〕、广州-胡志明往返    机票及燃油税、当地交通〔豪华大巴〕、翻译、商务考察、对接洽谈会、旅游等
	￥ 10800元/人

	注册费
	含境外宣传费、国内外联络、人员管理、现场运营、资料、进馆证、会刊登入、展会注册等
	   ￥ 2000元/企业

	 注：申请展位面积达到或者超过36M2 〔四个展位〕的参展商，赠送展会期间的中越双语翻译一名。
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     通过多种有效渠道广邀专业买家
[image: image6.png]


[image: image7.png]X EAEHET

r— = -
era Q, DikLik
Biifon Jan t3a theng - = @ L]
n xuat may
Sl A N Hon 700 doamn
frerr— N VINAMAC crvimamas £ ot
Vinamac Expo 2024 03 g g T Ve ot ok i o

RGP, m 1 hp 4 inh doan o e





◆ 直接邮寄，电话营销，传真，电子邮件，传单......

◆ 在公共媒体，报纸，杂志，电视，网站，专业数据库上刊登广告

◆ 户外横幅：广告牌，拱门，海报，垂直和水平横幅等

◆ 通过越南领事馆、各国友好合作组织、海外贸易办事处推广展会

◆ 与当地和国际贸易促进组织，协会协调组团观展

◆ 研讨会，论坛，商业配对，商务旅游，市场调查......
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     展位配置
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     参展目的

◆ 直接在展会现场与越南采购商面对面进行供求贸易商洽、把握随手可得的贸易订单。
◆ 把握越南市场投资贸易商机，掌握越南潜在采购商客户渠道。

◆ 寻找越南投资合作伙伴，扩大对越投资和贸易。

◆ 提升企业的品牌形象，开展高级公关活动。

◆ 了解越南国产及其它已进驻越南的进口同类产品竞争态势现状，掌握符合越南国情的产品标准和合作空间。

◆ 直观推介中国企业形象及产品、突出全球化中中国产品性比价优势，重点推广中国产品快步进入越南市场。

◆ 获取越南行业最新政策和市场信息，了解越南市场领域鼓励投资项目、投资环境及投资商机等。

◆ 了解越南市场准入制度、关税及其它经营限制方面的政策等。
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     “出展海外”提供一站式出国参展服务解决方案，为您跨境参展保驾护航！
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     展会视图
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     人员出境手续

	签证办理
	因私护照（普通护照）参展代表，须持护照及签证入境越南，签证手续由组委会协助办理，参会代表请提供护照人员信息页扫描件，并于2025年10月27日前发到组委会。

	免签条件
	1）如参展代表持的是公务护照，则免签证，但需到当地外事办公室办理出国任务通知书。

2）持有APEC商务旅行卡的代表，免签证。


[image: image33.jpg]



     参展流程
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      展位确定
◆ 我司将按参展商要求预留展位，但保留根据主办方通知对参展企业的展位进行小幅调整的权利。报名后5个工作日内，须支付参展费用或定金，否则，展位将不予保留。 
◆ 我司将在会前30天电邮或寄送《出国通知书》及《参展商手册》，确定人员行程及其它各项安排。
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     中国组办单位联络方式：
[image: image40.png]


广西出展海外国际会展服务有限公司 - 助力中国企业出海！
◆ 地    址：广西南宁市东葛路118号万达写字楼银座12层

◆ 服务热线：156 7716 2686(微)
◆ 国际顾问：盘海琼（女士）

◆ 座    机：86-771-5384142 

◆ 商务Q Q：3770398829
◆ 电子邮箱：3770398829@qq.com                                 「扫码添加微信」

◆ 网    址：www.fair1688.com
——————

感谢您的阅览

Thank you for reading

——————

展位配置


( 展位规格：长3m，宽3m，高2.5m       


( 9平方米地毯          


( 英文楣板制作         


( 一张洽谈桌(100L×50W×75H cm)                


( 二把洽谈椅           


( 220/5A电源插座一个  


( 两只射灯                              


( 纸娄一个











客户�
展会现场宣传能让采购商更直观的了解产品和企业，极大提升企业知名度，也有助于加深固有客户的合作，拜访潜在客户，加强信任，提升其他渠道的成交率。�
�
摆脱国内扎堆经营现象，有效区别B2B平台询盘多，精准度低，竞争大和贸易公司利润低，订单不稳定等传统客户开发渠道，更好的提供新品展示让客户增强产品体验，更有效，更直接的开发国外精准市场客户，加强合作信任，避免价格竞争。�
渠道�
�
投入�
协助符合条件的企业申请境外展会补贴50-70%；开发客户有目标性；开发客户花费小，见效快。�
�
一站式全方位服务（提供签证、交通、住宿、补贴、旅游等展前，展中，展后无微不至的服务）；展前培训，协助参展商展会效果最大化；展后共享采购商数据库，让参展商签单更容易；整合当地的网络媒体资源深入推广。�
服务�
�
资源�
整合资源，扩大人脉，结伴而行，加深感情，寻求更多合作机会，共谋企业发展道路。出展海外与东盟各级政府单位及商协会有着广泛而良好的合作关系，拥有众多客户资源。�
�
扩大客户群体，提升行业影响力，增加话语权，快速覆盖当地市场，为合作企业提供更优质的完善产品及服务。�
共赢�
�






贵公司收到邀请书


�





按格式填妥参展协议书


�





五个工作日内将参展费用汇款到我司对公账户





�





双方签订合同


�










